Co vim zatajili o osobnich financich

Muze se kdokoliv stat multimilionarem?
Netikej, Ze to nejde, radéji fekni, Ze to zatim neumis.
— 1omds Bata, cesky podnikatel

Premysleli jste n¢kdy, pro¢ se o financich neudi ve skoldch? Devét let z4-
kladni skoly, ¢tyti roky stfedni a n¢kolik dalsich na vysoké — a presto nds to
asto nepfipravi na realitu Zivota. Vime snad, kolik musime odvidét
na danich z ptfjmu a jak je mozné tuto zdtéz snizit? Tusime, jak se zabezpe-
¢it na stdff? Umime si spocitat, jestli si mtzeme dovolit hypotéku a jestli se
ndm vibec hypotéka vyplati? Rozpozndme schopného finanéniho poradce
od toho, kdo nds chce jen pfipravit o penize? Vétsina z nds na tyto otdzky
odpovédi ve Skole nedostane. Misto toho se v dospélém Zzivoté mdme
spoléhat na ,odborniky“, ktet{ ¢asto svou profesi postavili privé na nasf ne-
védomosti. Zprostiedkovatelé pujéek, realitni makléfi, finanéni poradci, da-
novi specialisté a osobn{ Géetn{ — Casto profitujici primdrné z nasi nezna-
losti, zatimco ndm nezbyvi nez doufat, Ze jejich rady skute¢né slouzi nasim

zdjmam. To proto, Ze jejich rady nejsme schopni zkontrolovat.

Pfitom spréva osobnich financi a zdklady finanéni gramotnosti nejsou nic
slozitého. Kazdy je mtiZze pochopit. A neni potfeba nad jejich uéenim strévit
cely Zivot. Nemusime byt experty. Pro mnohé jsou penize jenom néstroj,
ktery jim dovoluje Zit si zivot po svém tak, jak chtéji. A nemaji zdjem se jimi
zabyvat do vétsi hloubky. Proto finance v této knize nebudeme kompli-

kovat. Bude ndm stacit naudit se jednoduché principy. principy, které nés
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dovedou k jakémukoliv finanénimu cili po jisté cesté. Tyto principy nebu-
dou dokonalé. Tak jako v nasf zemi je deset miliénti obyvatel, tak je i deset
miliént konkrétnich finanénich situaci. A bude na vis si tato principy
upravit podle vasich potieb. K jakému cili nés tato principy dovedou? Na-
ptiklad k Zivotu, kde penize nevlidnou nim, ale my vlidneme penéziim.
K Zivotu, kdy mdme kontrolu nad tim, jak penize pouZivime, a mame jich
vzdy dostatek na naplnéni nasich snt. K Zivotu, kde price na plny tvazek
nen{ naprosto nezbytnosti pro preziti, ale volitelnou moznosti, jak trivit
¢as. Kisituaci, kdy nemusime premyslet nad tim, zda si néco muzeme dovo-
lit — protoze to budeme védét. Ke stavu, kdy se nemusime pokazdé koukat
na cenovku. ProtoZe tato kniha nenf jen o spravé penéz - je o prevzeti kont-
roly nad va$im Zivotem a vasi budoucnosti. Pokud vdm toto znf atraktivne,
tato kniha je prévé pro vés. A jak mohu védét, Ze tyto principy pro vis bu-
dou fungovat? ProtozZe ji sim jsem se za pomoci téchto principti vyhrabal
z naprosté nuly za méné jak 10 let do pozice multimilionare. A ukdzu vim
krok po kroku, jak na to.

Nase rodina nikdy nebyla ve finanéné ptiznivé situaci. Vyrastal jsem v druz-
stevnim byté panelového domu, ktery se z velké ¢dsti stavel svépomoci
samotnymi ndjemniky. Nemél jsem vlastni pokoj, ale sdilel jsem ho se svym
star§im bratrem. Chodival jsem v oblecent, které se v rodin¢ ptedévalo z di-
téte na dité. Mému bratrovi se koupilo nové (protoZe byl nejstarsi z mé
generace), poté ho dostal muj bratranec, ktery byl star$i nez j4, ale mladsi
nez muj bratr, a pak jsem ho dostal j. A pokud ptezilo i mne, tak ho dostal

muj druhy (mladsi) bratranec. Oble¢eni nebylo jediné, na ¢em se muselo Se-
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tiit. Své détstvi jsem nedélal Zidny finanéné ndro¢ny koni¢ek. Od prvniho
stupné jsme jd i maj starsf bratr chodili do skautského oddilu. Kde vedouci
délaji neplaceni dobrovolnici a vybaveni se d4 poptij¢ovat nebo dostat da-
rem od star$ich skautd. A vétsina vydaju je pouze za vlakové listky na vy-
pravy a za jidlo. A za to se ve skautu postaraji o vase déti béhem vétsiny
skolnich prézdnin, kdy rodice pottebovali chodit do price a nemohli s ndmi
byt doma. K tomuto konitku jsem pak v pribéhu let pridal jesté Sachy
a Go. Dv¢ deskové hry — taky konictky, které vim nezruinuji penézenku.
Na drazsi konicky prosté nebylo. I pfes to, Ze jsem vyristal v Liberci, tak
jsem nikdy nevlastnil lyZe. KdyZ v prvnim ro¢niku stfedni skoly probihal ly-
zatsky vycvikovy kurz, tak jsem se ho neztcastnil. Spoluzdkiim i uditelam
jsem ftikal, Ze lyZovat nechci. Ale ve skute¢nosti jsem védél, Ze si to jako rodi-
na nemuzeme dovolit. Stejné jako drahé vdnocni dirky. Po vétinu casu
jsme dostdvali obleceni, které jsme stejn¢ pottebovali, nebo vybaveni
na nase krouzky. A kdyz uz se jednalo o néjaky hodnotnéjsi darek, tak jsme

ho s bratrem dostali dohromady.

Rodi¢e delali co se dalo, aby nds od na$i finan¢ni situace ochrinili.
Abychom nevidéli, jak na tom opravdu jsme. Abychom nevédeli o vsech
pujckdch, kontokorentech a dluzich, které mame. Ze je problém na konci
mésice vyjit s penézi a mit viibec na to, abychom méli co jist. Cheéli ndm fi-
nanéné doptit, co se dalo, a dit ndm i finanéni injekci do Zivota. Nehled¢
na to, jak malou. Snazili se nds vychovat i po finanéni strince. Abychom ne-
dopadli jako oni. I pres nasi tézkou finanéni situaci ndm rodice dopiili dvé

véci — kapesné a stavebni spofeni. Samozfejmé ani u jednoho se nemohlo
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jednat o zddné zdvratné ¢astky. Na kapesném jsem dostdval 50 K¢ a na
stavebni spofeni ndm ddvali 100 K¢. To se pozdéji, jak se jim dafilo dostat se
ven z dluhg, zvysilo na 100 K¢ kapesného a 300 K¢ spoteni. Nebylo to
moc, a ne vzdy jsme je dostali kazdy mésic v¢as, nékdy penize zrovna neméli
a museli jsme na kapesné ¢ekat extra tyden nebo dva, ale byly to moje vlast-
ni penize. Které jsem mohl utratit za co jsem chtél, pokud jsem cheel.
Sladkosti, hracky nebo za extra svaéinu ve $kolni kantyné (normdlné jsme si
svacinu pfipravovali kazdé rdno sami doma). Tohle mési¢ni kapesné byli
vSechny penize, které jsem mohl ocekdvat. Nemel jsem zddné Zijici babicky
nebo dédecky, kteti by mohli suplementovat mé kapesné. Toto kapesné nds
uz od mala vedlo k tomu, abychom se zajimali o finance a naudili se s nimi

pr acovat.

Na mne a na mém bratrovi se tahle finan¢nf situace kazdd podepsala trosku
jinak. Vytvorili jsme si takika protikladné ptistupy k penézim. Kazdého
z nds to naucilo néco jiného. Mj bratr byl schopen vzit kapesné, které jsme
od rodi¢u kazdy mésic dostdvali, a obohatit ho vlastnoru¢né vydélané
penize z brigdd, na které neustdle chodil. A ndsledné ty vydélané penize
rychle a dobfe utratit. Za sportovni vybaveni (polo-profesiondlné hral fot-
bal), za nové znackové oble¢eni nebo za vylety a zdZitky s priteli. Nehledé
na to, kolik penéz dostal nebo vydélal, tak na konci mésice nemél ani koru-
nu. Za to mél novou mikinu a novy piibéh, ktery mohl vypravét. Védél, jak

penize utratit. A my se to od n¢j naucime v kapitole Jak utrdcer vic penéz?.
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J4 jsem neumél penize ani vydélat, ani utratit. Co jsem umél bylo se o své
penize starat. Kazdy mésic jsem vzal své kapesné a uklidil ho do kasi¢ky
(kterou jsem si vyrobil ve skole na hodindch keramiky). A mésic po mésici
jsem své penize stiddal a strddal. Jen ztidkakdy jsem se do své kasicky podi-
val a néco z ni utratil. A kdyZ se mi povedlo nékde néjakou korunku vydé-
lat, tak zase putovala do kasicky. Diky mé pé¢i se mi dafilo mit v kasi¢ce
vzdy nemaly obnos penéz — obvykle mezi 500-2 000 K¢, coz byla (obzvldst
na dit¢) spousta penéz. Tyto nashromdzdéné penize nejednou prisli vhod.
Obzvldst mym rodi¢um, kdyz ndhodou pfisel n¢jaky ne¢ekany vydaj nebo
zrovna neméli po ruce hotovost a pottebovali si ode mne pujéit. Jak nds na-

spofené penize chrini od ptijéek si povime v kapitole Kolik stoji pijcka?.

Avsak ani moje stfezend kasicka nestacila a prvni velky ndkup, ktery jsem
v zivot¢ chtel udélat. Kdyz mi bylo 15 let a zacal jsem stfedni, tak jsem chtél
mit vlastni novy notebook. Nosit ho do skoly a psit si poznimky z vyu-
¢ovacich hodin do n¢j misto do sesitt. Ale na tak drahy nékup nebyly v ro-
dinném rozpoc¢tu finance, rodi¢e mi ho nemohli pofidit. A tak jsem se vy-
pravil na svou prvni brigidu do malé Liberecké tiskdrny. Za S0 K¢ na hodi-
nu. Pracoval jsem tam celé letn{ prézdniny (vyjma 3 tydnt na skautském td-
bore). Kazdy den rdno vstéval a spole¢né se svou mamou vyrazil do préce.
A na konci smény jsme zase spole¢né vyrazili domt. Osm hodin denné, pét
dni v tydnu manudlni price. Kazdy den jsem pocital kolik hodin mi jesté
zbyvé nez budu mit dost na svou vytouzenou koupi. A na konci prézdnin
jsem mél dost. Po péti tydnech jsem mél na svém konté 10 000 K¢ a cely na-

téSeny jsem si $el koupit notebook. Prvni (a dlouhou dobu jediny) note-
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book v celé rodin¢. A zaplatil jsem si ho jd sim z penéz, které jsem si sim

nejprve vydélal. A tak jsem ziskal duleZitou zkusenost na své cesté k finan¢ni

gramotnosti, kterd mne naudila hned nékolik véci:

Nehodldm strivit vét§inu svého Zivota nucenym chozenim do pri-
ce 40 hodin tydné. A vstévinim v brzkych rannich hodindch.

Je lepsi si na véci naspofit nez si je koupit na dluh. Kdybych si
penize na notebook od rodi¢t na za¢itku prézdnin pajcil s tim, ze
je na konci prazdnin vrdtim, tak bych je nikdy nevydeélal. Nemel
bych pred sebou ten cil, ktery mé kazdé rino motivoval brzo vstdt
andsledné¢ tolik hodin kazdy den tvrd¢ pracovat. Obzvldst, kdyz
ostatni vrstevnici okolo mne si mezi tim uzivali prizdniny, dovo-

lené a vylety, zatimco j byl zavteny v tiskatské dilné.

Na velké vydaje se dd vydélat i bez sdhnuti na finanéni rezervu.
Na muj vytouzeny notebook jsem sice d¢lal celé prazdniny a nic mi
z vyplaty nezbylo, ale kdyzZ ptislo zaf{ a zacala $kola, tak moje kasi¢-
ka byla jest¢ pln¢jsi nez na zacdtku prézdnin — o 200 K¢ — dvoje
kapesné, které jsem od rodicti dostal. Jak si naspofit na velké vydaje

si ukdzeme v kapitole Jak si rozdeélit penize?.

O rok pozdéji — ve druhém roéniku na stfedni Skole — vsak pfisla velka fi-

nan¢nf rina, kterd mne na ndsledujicich S let pripravila o veskerou finan¢ni

rezervu, vSechny naspotené penize a nedovolila mi ani Zddné penize vydélat.

Dostal jsem totiz prileZitost odcestovat na dva roky do Norska a studovat

(na cisteéné stipendium) na United World College Red Cross Nordic
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(UWCRCN). Jednalo se o dvoulety studijni program, kde jsem mél ptilezi-
tost studovat mezindrodni maturitu IB (International Baccalaureate). A tak
se vybralo mé jediné (stavebni) spofeni a nakoupilo se obleent, které je
vhodné do Norskych subpoldrnich a poldrnich zim. Ze zbytku se zaplatili
letenky do Bergenu. A ji musel rozbit i svou kasicku a vybrat posledni
zbytky finanénf rezervy, co jsem mél. A tak jsem se ve svych 17 letech vydal

zit a studovat do ciziny bez jediné koruny.

Skola se nachizela v opravdu nidherné Norské ptirodé na pokraji fjordu
a obklopena horami. Coz ale znamenalo, Ze nebyla pfileZitost kam chodit
na brigddy a béhem studia si jakkoliv pfivydélat. Takze o dva roky pozdéji,
kdyzZ jsem $kolu dokon¢il, jsem nemél na svém détu ani o korunu vic, nez
kdyz jsem zacal. Ale diky této zkusenosti jsem dostal plné vysokoskolské
stipendium na Hood College v USA. A tak jsem se v Cechdch po maturité
ohtdl na 3 mésice a opét odcestoval studovat do zahrani¢i, tentokrit do
Spojenych Stdtd Americkych. A s tim si pojistil, Ze dalsi tfi roky také nevy-
déldm ani korunu. F-1 studenské vizum, které je naprosto nezbytné pro za-
hrani¢ni studenty k povoleni k pobytu, totiz vyhradné zakazuje za-
hrani¢nim studentim béhem studia vysoké skoly pracovat nebo chodit na
brigddy. TakZe kdyz jsem se po studiu v roce 2015 vritil ze Spojenych Stdtd
zpét do Ceské Republiky, tak jsem nemél zidny majetek, zddné uspory
a 0 K¢ na svém bankovnim G¢tu. A z4dné pracovni zkusenosti. Za¢inal jsem

s ni¢im, jak se fikd: ,,od nuly®.
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Z téro ,nuly® se mi za nisledujicich 9 let podafilo dostat do pozice deka-
miliondfe (majetek pfes 10 miliénu korun bez dluht nebo hypoték) a v této
knize se s vimi podélim o pravidla finan¢ni gramotnosti, které mne k tomu-
to bohatstvi pfivedli. Pravidla, které jsem sim dodrzoval a stdle dodrzuji.
Na svych vlastnich osobnich financich vim ukdzu, co, jak a kdy presné se
svymi penézi kazdy mésic déldm. A jak jsem se pfed svymi tficitymi naro-
zeninami dostal do situace, kdy uz jsem mél dost mési¢nich pasivnich (kapi-
tdlovych) piijmi na to, abych do konce Zivota nemusel pracovat a pokryl
vSechny své vydaje. A spriva téchto prijmt mné nezabere vice jak jednu

v

hodinu mési¢né.

A co od vés za to budu chtit? Co z toho budu mit? Aneb jak se fikd: ,Co je
v tom pro mé?“ Budu se vim snazit nabidnout skvély investi¢ni pldn, ze
kterého si budu brit provize a bohatnout z vasich penéz? NE! J4 uz jsem za-
placeno dostal a vic uz nechci. Samotnou koupf této knihy jsme mi uz za-
platili za vSechny finan¢n{ rady, které v této knize najdete. Pokud aplikujete
jakoukoliv (a idedlné vSechny) rady v této knize, tak j4 z toho neuvidim ani
korunu. Jen dobry pocit z toho, Ze lidé okolo mne a ob¢ané nasi republiky

jsou finan¢né gramotni. Coz je ku prospéchu nés vsech.

Tak pojdme na to.
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Jak nase smysleni ovliviiuje naSe finance?
Silenstvi je délat stejnou véc stdle dokola a ocekdvat jiné vysledky.
— Albert Einstein
NS vztah k penéztim md nepopsatelny vliv na to, v jaké finanénf situaci my
i lidé na nés zdvisli budou Zit. To jak o penézich smyslime, co pro nds zna-
menajf a co predstavuji. To v§e md mnohem vétsf vliv na osobni bohatstvi

nez kolik penéz kazdy mésic vydélime. Protoze nehledé na to, jaky mdme

7 N7

mésicni ptijem, tak se dd Zit od vyplaty k vyplate. I kdyz nékdo vydéldva
100 000 K¢ ¢istého mési¢né, tak nenf problém na konci mésice nemit ani
korunu. I stejné tak je mozné s mési¢ni vyplatou 30 000 K¢ na konci mésice
mit jesté 10 000 K¢ na aété. Veésina lidi se poprvé o financich naudi smyslet
doma. Od rodi¢t. Sami se na chvili zamyslete a vzpomerite si na to, co jste

doma od rodicu slychdvali za véty ohledné penéz. Naptiklad:
* To si nemtzeme dovolit.
* Jeto moc drahé.
*  Zijeme od vyplaty k vyplaté.
¢ Chcissi taky trosku (u)zit.
*  Musime Setfit.

* Zaslouzime si jet na dovolenou, novy telefon, trochu se rozsoup-

nout.
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¢ Chci bydlet ve vlastnim. Nechci bydlet v podndjmu.
¢  Koupé¢ domu je nejlepsi investice, kterou miizes udeélat.

Kazdy z nds samoziejmé slychal néco jiného. Nicméné tyto prvni véci, které
jsme o financich v Zivoté slySeli, na nds zanechaji veliké ndsledky a pro vétsi-
nu lidf informuji, jaky budou sami mit vztah k penézim v dospéelosti. Ten-
to vztah, jakkoliv oprdvnény, se d4 obecné kategorizovat do jednoho ze ¢tyf

archetypu:
1. Vyhybadi — maji negativni postoj k jejich finanéni budoucnosti,
proto Ziji ptitomnosti.
2. Snilci — maji pozitivni postoj k jejich finanéni budoucnosti, proto
ziji ptitomnosti.
3. Uzkostlivei — maji negativni postoj k jejich finanéni budoucnosti,
proto Ziji budoucnosti.
4. Detailisti — maji pozitivn{ postoj k jejich finan¢ni budoucnosti, pro-
to Ziji budoucnosti.
Kazdy z téchto archetypti m4 svoje logické opodstatnéni. Nedd se fict, Ze je-
den z nich je lep$i nez jiny. Kazdy z nich md své kladné i stinné strinky.
A jednd se o spektrum, vétsina lidi nespadd 100% to jedné kategorie.
Vyhybacti se podivali na svou finan¢ni situaci a usoudili Ze nevidi bu-
doucnost, ve které by se jejich situace mohla zlepsit. Ver, ze lepsi uz to ne-

bude. Proto nemd smysl investovat ¢as, energii ani penize do snahy se tu
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situaci zlepsit, protoZze by to bylo zbytecné. Jediné, co jim tedy zbyvi, je
snaZit se uzit si soucasnost jak to jen jde, dokud to jde. A nezdlezi na tom,
jestli je jejich usudek objektivné spravny. Mezi vyhybadi najdete primérné
relativné rovhomérné muze i zeny. Ale kazdé pohlavi zpravidla z jiného da-
vodu. Zeny maji primérné sklon vidét svoji finan¢ni situaci horsi, nez ve
skutecnosti je, a proto vzdaji snahu soustfedit se na budoucnost. Muzi pak
maji zpravidla vét$i tendenci soustfedit se na pfitomnost nez na bu-
doucnost a tak utrdcet vice penéz, nez kolik si mohou dovolit. Pokud Ziji
sami, vét$inou se potykaji s dluhy a Ziji od vyplaty k vyplaté. VétSinou ani
nemaji ptehled o tom, kolik penéz kde dluzi a za jakych podminek. Vyhybaji
se diskuzim o penézich a nemaji snahu se finanéné vzdéldvat. Vyhybadi jsou

rdjem hlavné pro spole¢nosti nabizejici nebankovni puajcky.

Snilci se podivali na svou finan¢nf situaci, a i kdyZz v tento sou¢asny mo-
ment nemus{ vypadat tak, jak by si ptdli, tak véti, Ze zména je ¢ekd za dal$im
rohem. Ze jejich piisti plin uz musi pieci zdkonité vyjit a vyzdvihnout je
do finanénich vysin. At uz se jednd o novou profesi nebo novou Zivnost,
kterou se rozhodnou zalozit, tak ted uz to ptijde. Maji nezlomnou davéru
ve svou schopnost vydélat vice penéz. A z tohoto daivodu véti, ze si mohou
dovolit dnes utratit penize, protoZe i kdyz na jejich atratu dnes nemaji, tak
zitra uz pteci mit budou. Zijl’ si tedy nad svojf finanéni uroven. Kupuji véci,
na které nemaji. Snazi se vypadat bohatsi, nez doopravdy jsou, protoze chte-
ji byt pfipraveni na jejich budouci finanéni postaveni. Neboji se proto za-
dluzit. Jejich finan¢ni situace je preci totiz pouze docasnd. Snilci byvaji

zpravidla muzi vice neZ Zeny. Snilci Ziji v kritkodobém horizontu velmi
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spokojeny Zivot, dokud je jejich finanéni chovin{ nedoZene. To se vét§inou
stane z horizontu nékolika let, pokud se jim nedati opakované drasticky
zvySovat jejich prijmy, nebo desetileti, pokud maji okolo sebe nekoho, kdo
muZe jejich zivotni styl sponzorovat (at uz se jednd o partnera, rodi¢e nebo
ptitele). Ndsledné se z nich ¢asto stdvaji vyhybadi, nebot jejich zhorsujici se
finan¢n{ situace jim rozptyli iluze o pozitivni budoucnosti. V nejzaz$im pri-
padé je jejich chovini doZene aZ v diichodu, kde stitni dichod nenf dosta-
te¢ny na financovdni jejich Zivotniho stylu. Snilci jsou rdjem hlavné pro
spole¢nosti nabizejici financovani béznych nikupti (jako je telefon ¢i jind
elektronika) a banky nabizejici béiné ptjcky a kontokorenty. Didle pak

pro lidi nabizejici $koleni nebo rtizné formy ,,rychlého zbohatnuti®.

Uzkostlivei se podivali na svou finan¢ni situaci a maji strach z toho, Ze
jednoho dne nebudou mit dost penéz na to vyzit. Z tohoto duvodu se snazi
»Skudlit® a Settit, kde se dd. Obraceji kazdou korunu. I kdyz jejich soucasnd
finan¢n{ situace mtiZe byt relativné velmi dobr4, tak se boji, Ze muze pfijit
ne¢ekand zména (ztrdta zaméstndni, partnera, ekonomickd krize, inflace),
kterd najednou jejich situaci vyrazné zhorsi. Aby predesli tomuto scéndfi,
tak se snazi vytvofit si co nejvétsi moznou finanéni rezervu. A to Casto
na tkor toho, aby si uzili penéz, které ted maji. Snazi se penize neutratit
a namisto toho je zhodnotit, ale pouze konzervativn{ formou, kterd zajiStuje
ze o penize nemohou prijit. Chtéji mit totiz penize kdykoliv k dispozici.
Tim se ale ptipravuji a velké procento potenciondlntho vynosu. Uzkostlivei
totiz chtéjf mit jistotu. Uzkostlivci se také Casto snazf svij piijem suplemen-

tovat dal$imi zptsoby, ¢asto ¢dste¢nymi Gvazky nebo druhou praci. Protoze
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nehledé na to, jak vysoky je jejich ptijem a jak moc pokryvi jejich soucasné
vydaje, tak to nikdy neni dost. Zitra by totiz mohli o jejich soucasny piijem
ptijit a pak by neméli z ¢eho Zit. Uzkostlivci byvaji praimérné Castéji zeny
nez muzi. Uzkostlivci jsou rdjem hlavné pro finanéni poradce, tradi¢ni in-
vesti¢ni fondy a spole¢nosti nabizejici rizné formy sporeni. Dile pak pro

raznd MLM (sitovy marketing) a platformy nabizejici ¢dste¢ny pifjem.

Detailisti se podivali na svou finanénf situaci a rozhodli se, Ze kdyZ se dnes
uskromn, tak si zitra budou moci zit jako kralové. Ze kazd4 koruna, kterou
se dnes rozhodnou neutratit se jim v ¢ase velmi dobte zhodnoti a diky tomu
si budou moci po ¢ase dovolit i to, po ¢em se jim nesnilo. Z tohoto davodu
jsou schopni a ochotni si dnes upfit i to, na co objektiviné maji. Detailisti
mivaji problém utricet penize. Rozhodné nad miru, do jaké jsou schopni
penize vydélavat. Detailisti se také ¢asto vyzivaji ve spravovini svych penéz.
Ve vytvéfeni rozpoétll a sledovini zhodnocovini svych investic. Sleduji fi-
nanénf déni, ¢asto az do takové trovné detailu, kterd je jim na $kodu. Snazi
se ptili§ sousttedit na detaily, které ve skute¢nosti nemaji velky vliv na jejich
celkovou finanénf situaci. Pokud ¢tete tuto knihu, tak je Sance, Ze jste detai-
lista. ProtoZe detailisté se zajimaji o finance, bavi se o nich (n¢kdy az prilis
moc) a snazi se v tomto oboru vzdéldvat. Detailisti jsou rdjem pro investi¢n{
platformy a alternativni investi¢ni néstroje, zpravidla nabizené mimo tra-

di¢ni fondy a finanénf trhy.

Jak je vidno, kazdy z téchto archetypt m4 své pro a proti a jeden nenf jedno-

zna¢né lepsi nez druhy. Proto taky vsechny existuji. Kazdy je vhodny v néja-
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ké situaci a za uréitych podminek. D4 se fict, Ze vyhybadi ziistanou na mizi-
né, snilci si Ziji nad poméry a ¢ekd je strmy pdd, uzkostlivci jsou krkouni
a detailisti si neumi uZit Zivota. Stejné tak ale je pravdou, Ze vyhybac¢i umi
Vytézit ze Zivota maximum a uZit si i $patnou situaci, snilci maji neskute¢né
zapileni, uzkostlivci jsou ptipraveni na horsi ¢asy a detailisti budou jednou
bohd¢i. Idedlné tedy ¢lovék nechce byt extrémem ani v jedné kategorii, ale
zkazdé z nich si vzit ponaudeni a v zdvislosti na své situaci si vzit vidy
to nejlepsi z kazdé z nich. Byt schopni své chovin{ ptizptisobit podle potie-

by. Jak na to? Za¢néme tim, Ze se z kazdého archetypu vezmeme ponaudeni.

Vyhybadi nds naudi, Ze o financich se potfeba se bavit. A tim nemdm na
mysli stéZovdnim si kazdému, kdo nds strpi, jak je vSechno drahé, jak si nic
nemuzeme dovolit a jak je velkd inflace a Zivot neni fér. Bavit se tak, jak se
bohati lidé bavi o penézich. Zatimco chudi lidé se o penézich nebavi, at uz
ze studu nebo protoze si mysli, Ze to neni zdvofilé nebo nepatfi¢né, tak bo-
hati lidé se o penézich, investovini a ekonomice bavi. Ne proto, ze by se
cheeli vytahovat (i kdyz taci se najdou, hlavné pokud k penéziim pfisli rela-
tivné neddvno), ale protoZe je toto téma upfimné zajima. Zajimaji se o to,
jak se o penize starat, jak je investovat, jak se dafi ekonomice a finanénim
trhtim. Maji touhu se neustdle zlepSovat, nespokoji se se statusem quo. A to
nejenom ve financich, ale i ostatnich aspektech svého Zivota. Casto se totiZ
zajimaji i o spravné stravovani nebo o fitness (i kdyz tfeba o ostatnich ob-
lastech nejsou schopni pievést teorii do praxe tak, jako ve financich).
A skrze tyto konverzace kumulativné zlepsuji své povédomi o financich

ajsou v tomto oboru stdle lepsi a lepsi. Mdm bohaté pritele a jd i oni vim
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potvrdi, Ze nasi chudsi pritele za ndmi nechodi s otdzkami jak jsme k tém
penézam pfisli a jako by oni sami mohli toho samého dosihnout. Ale chodi
za ndmi s jednou ze dvou otdzek: ,Mohl bys mi ptj¢it penize? MiZes mi se-
hnat prici?“ Nebudte jako oni. Bavte se o financich. Se svymi rodidi,
partnery, détmi i kamarddy. Obklopte se lidmi, které se o tato témata sami

zajimaji, a u¢te se od nich. Studujte je. Zjistéte, co funguje a co ne.

Od snilkt si vezmeme, Ze je potieba naucit se Zit ve svych soucasnych fi-
nan¢nich mezich a nelze se spoléhat na to, Ze se nase finan¢nf situace zlepsi.
Ze musime Zit v nagich soucasnych finanénich pomérech a nelze se po-
rovndvat se sousedy ¢i vrstevniky. Protoze nevime, kolik z nich jsou také
snilci a Ziji svyj zivot na dluh. Vidime pouze co prezentuji navenek, ale ne-
médme Ziddnou predstavu o tom, jak vypadaji jejich spofici acty. Musime
proto mit pravidla, ktery jsou nezdvisld na tom, jak se datf ¢i nedatf ostat-
nim, ale kterd zdvisi pouze a jenom na nds. Na tom kolik my sami ted pravé
v tuto chvili vydélivime. A pokud se situace zlepsi, tak se tomu tyto

7Y/ Y.

pravidla ptizptisobi. Ale v tom spravném sledu. Nejprve zvysime piijem a az

v/ 7

poté zvysime vydaje, ne naopak.

Uzkostlivci nds poudi, protoze maji ve spousté véci pravdu. Horsi casy
mohou pfijit a dffv nebo pozdéji pro kazdého uréité taky prijdou. Maji
pravdu Ze systém nefunguje, Ze by nase vlida méla délat tisic véci Iépe — za-
jistit diichody, lepsi socidlni zabezpeceni, kdyz prijde tézkd ekonomickd
situace, lepsi finanéni vzdéldvani soucasné i budouci generace. Méla by zafi-

dit vét$f dostupnost investi¢nich ndstroju, odstranit finanénf instituce, kte-
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ré funguijf jako prostfednik a berou se z finanénich transakef poplatky, které
ni¢f zisk. To vie je ale velice té&Zké zménit. Co je ale mnohem jednodussf
zménit je sama sebe. Ano, je potfeba si néjakou malou sumu usetfit
konzervativné na horsi ¢asy nebo na nepfedvidané situace (a dile v této
knize toto rozhodné adekvitné udélime), ale je taky potfeba o penézich
smyslet jako o ndstroji, ktery je potfeba pouzivat. At uz na to, abychom si

uzili Zivota, a nebo na to, aby ndm penize vydéldvali dalsi penize.

Nakonec diky detailistim si uvédomime, Ze finance neni potieba resit
i do téch nejmensich detailf1. Ze Zivot se md Zit tam venku ve fyzickém svéte
a ne v digitdlnim svét¢ tabulkového procesoru. Ano, financim se budeme
vénovat, ale jen v tom nejmensim mozném mnozstvi tak, aby pracovali
pro nds, a ne my pro né. My jsme pdni penéz a ne jejich otroci. Protoze
penize jsou jako ohefl. Dobry sluha, ale $patny pdn. Existuji optimalizace,
kterymi nemd smysl se zabyvat. Naopak existuji véci, kterym je potieba se

hodné vénovat. Je potfeba se soustfedit na ty spravné véci ohledné financi.
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Jak vytvorit skute¢né mezigeneracni bohat-
stvi?
Nenf{ vSechno zlato, co se tipyti.
— Ceské prislovi

Vétsina lidf se nikdy nedostane do situace, kdy budou finan¢né bohati. Ale
my, ktef{ se tam dostaneme (a véfim, Ze i vy, pokud budete ndsledovat rady
z této knihy), se brzy setkime s problémem, co délat se svym bohatstvim.
N3 nejvétsi problém spocivd v tom, Ze se nemdme od koho udit. Je pravdé-
podobné, Ze nikdo v nasem okoli nebyl v podobné situaci, aby nim mohl

poradit. Kdyby takovy ¢lovék byl, jakou radu by ndm dal?

Kli¢em k udrzeni mezigenera¢niho bohatstvi je vytvofeni pevnych struktur
a strategif, které zajisti jeho dlouhodobou udrzitelnost. To zahrnuje
promyslené investice, diverzifikaci portfolia a pravni ochranu majetku, na-
ptiklad prostiednictvim svétenskych fondi a dobfe nastaveného dédického
plénu. Takové kroky poméhaji minimalizovat rizika spojend s ekonomicky-
mi vykyvy, Spatnym hospodafenim nebo rodinnymi konflikty, které by
mohly bohatstvi ohrozit. Udrzitelné bohatstvi neni jen o sprivnych roz-
hodnutich v ptitomnosti, ale predevsim o uméni ptedvidat a ptipravit se na

budouci vyzvy.

O investicich a diverzifikaci jsme se jiz v této knize dostate¢n¢ bavili, nyn{ se

zaméfime na prdvn{ ochranu a dédicky pldn.
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V oblasti privni ochrany se budeme vénovat svéfenskému fondu. Svéfensky
(ne svéfenecky) fond je soubor majetku, ktery jeho zakladatel vy¢leni a pre-
dd do sprévy svéfenskému sprévci za Géelem obohaceni obmysleného. Toto

jsou ¢tyti dulezité terminy, které je potfeba pochopit.

Zakladatel je osoba, kterd svéfensky fond zaloZi a vlozi do néj sviij majetek.
Poveti svérenského sprivce vykonem vlastnického préva a jinych majet-
kovych priv k tomuto majetku a zdroven uréi podminky, za jakych mad byt
ze svéfenského fondu plnéno obmyslenému. Zjednodusené teceno, jde
0 osobu, kterd vyhradi ¢4st svého majetku a uréi, kdo a jak s nim smi nakl4-

dat (starat se o penize) a kdo penize nakonec obdrzi.

Svétensky sprévce je osoba, kterd za fond jednd a spravuje vyclenény maje-

tek. M4 opravnéni{ s timto majetkem naklddat nebo jej investovat.

Obmysleny je osoba (nebo osoby), pro které byl svétensky fond ztizen a kte-
r4 md ndrok na plnéni ze svéfenského fondu. Obmyslencho urtuje zaklada-
rel, ktery rovnéz stanovi podminky, za jakych je obmyslenému ze svétenské-
ho fondu plnéno.

Poslednim pojmem je téel fondu, ktery muaze byt napiiklad finanéni za-
jisténi obmyslenych.

Jak nds svéfensky fond privné chrini? Jakmile zak/adate/ (my) vyc¢lenime
¢ast svého majetku do fondu, tento majetek prestdvd byt nasim majetkem,

stdvd se majetkem fondu. Tento majetek je tak nedotknutelny v ptipadé

osobniho finanéniho tpadku. To je zptisob, jakym se chrini nejbohatsi lidé
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na svété. Stalf se podivat na zvefejnéné Pandorské dokumenty (Pandora

Papers), které tento (o néco promyslengjsi) systém popisuiji:

My

Vlastnik spoleéncs’ci

SPD'P_EV\DSt

SviFensky fond spravujici fond

Vydava zisky

HoHingové
spoleznost

/v

Spo[eénost Investice

Y Y

Nemovitosti

Veskerd price, kterou vykondvite, je uctovina skrze spole¢nost v levém
dolnim rohu. Idedlné pro kazdy novy projekt zaklidite novou spole¢nost
(naptiklad u filma, kde je kazdy film produkovin firmou, o které uz nikdy
neuslysite — ta je zaloZena pouze pro tento film). Pokud dojde k problé-
mum, Zaloba je omezena na danou spole¢nost, kterd mtiZe zkrachovat, ale

majetek je chrinén. Spole¢nost samotnd totiz nic nevlastni. To je Gcéelem
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holdingové spole¢nosti. Ta vlastni veskery majetek, nemovitosti, investice,
vybaveni atp. a to pouze ddle propuj¢uje. Tato holdingové spole¢nost nemd
zddné smlouvy s nikym, krom ,nasich® dalsich spole¢nosti. Tato holdingo-
vd spole¢nost je pak vlastnéna a vypldci zisky dle potteby nasemu svérenské-
mu fondu. Svérensky spravee je pak dal$i spole¢nost, kterou uz vlastnime
naptimo. Tato spole¢nost nemd zidny majetek, nepodepisuje zZidné smlou-
vy. Jejim jedinym téelem je slouZit jako sprdvce svéfenského fondu a my
jako jednatel pak rozhodujeme o tom, kolik a jak svétensky fond vyplici

penize nim, obmyslenému.

Jako bonus pak kazdou z téchto spole¢nosti a fondir zaloZime v jiné zemi.
Vybereme si je tak, aby pro nds zdkony dané zemé byli pro dany tcel co nej-
vyhodngjsi. V jedné zemi si vybereme nizké korpordtni dané pro nase
spole¢nosti, v druhé zemi si vybereme siny pravni systém pro ochranu hol-
dingové spole¢nosti, ve tieti nizké nebo zidné dané pro svétenské fondy.
A v posledni fad¢ pro nasi spole¢nost spravujici svéfensky fond si vybereme
zemi, kterd md silné zékony pro ochranu soukromi, aby nikdo ani nevéd¢l,
ze danou spole¢nost vlastnime. Bohatstvi je tak skryté, tézko dohledatelné,
je prakticky nemozné ho pravné napadnou a i kdyz se nékomu podafi néco
najit, riziko je omezeno mezi jednotlivé spole¢nosti. Tento komplexni sys-
tém byvi zpravidla spravovin privnimi firmami, které vie za nds zatidi. Ten-
to zpusob ochrany neni nezbytny, dokud nase bohatstvi nepresihne stovky

miliont nebo miliardy, ale je duleZité nad tim premyslet.
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Tento systém rovnéz dokonale chrini pred problémy spojenymi s dédic-
tvim. Vlastnime pouze jednu firmu, kterd spravuje svétensky fond. Ta nemd
zddnou finanéni hodnotu a proto na ni nenf co danit. Psan{ zdvéti je jedno-
duché - rozhodujeme, kdo firmu zdédi, ptipadné (pokud chceme rozdélit
dédictvi mezi vice osob) ji pfeddme pod spravu privni firmé, kterd podle

nasich pokyn vyplici majetek z fondu.

Nez se s vaimi tplné rozlouéim, chci jesté zminit téma charity. Doted jsem
o ném nemluvil, a to z dobrého davodu. Je to stejné jako v letadle — kdyz
dojde k poklesu tlaku v kabin¢, mdme si nejprve nasadit kyslikovou masku
sob¢ a az poté pomdhat ostatnim. Pokud se finanéné nepostardme o sebe,
nikdy nebudeme v situaci, abychom mohli pomoci druhym. V kiestanstvi
se této pomoci fikalo desitky — deset procent, které mdme ddt cirkvi. Nenf
ndhoda, Ze je to stejné procento, které doporucuji ddvat na investice. Desdt-
ky a investice slouZi stejnému dcéelu: vezmeme penize, které mime dnes,
a pouzijeme je ku prospéchu téch, kdo je v danou chvili potfebuji vic nez
my. A v budoucnu se ndm tyto penize vriti. Investi¢ni trhy jsou relativné
novy vynilez, a pfed jejich vznikem byly jiné zptisoby, jak penize investovat.
Cirkev, pokud plnila svou roli spravné, penize vzala a investovala do komu-
nity, s tim, Ze az jednou budeme potfebovat, budou k dispozici od ostat-
nich. Stejné tak ndkup akcif je investici do spole¢nosti, do komunity lidi,
ktefi v nf pracuji, a pravé v té chvili potfebuji nase penize. A ndm umoznuji

v budoucnu tuto investici vybrat, kdyz ji budeme pottebovat.
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Modernf{ (ndbozensky agnostickou) formou principu neptimé investice do
komunity jsou neziskové organizace. Jakmile naSe bohatstvi zabezpe¢i nase
vydaje, je ¢as zalit investovat 10 % nasich vydaji do komunity, nikoli pro
osobn{ finan¢ni zisk, ale pro neptimy zisk, ktery zlepsi komunitu kolem nds.
Jaké vydaje to budou, zdlezi na nds. Nejjednodussi je podélit se o finanéni
vydaje. Mtizeme naptiklad vénovat deset procent nasich mési¢nich ptijmu
na charitu. Pokud nevime, kterou organizaci vybrat, mizeme zaloZit na-

da¢ni fond a kumulovat finance, dokud nenajdeme sprivnou charitu.

Dalsi moznosti je vénovat 10 % naseho ¢asu — 4-5 hodin tydné pro ne-
ziskovou organizaci bez ndroku na odménu. A jesté slozitgjsi je podélit se
o svou moudrost, coz je hlavn{ diivod, pro¢ tato kniha existuje. Povazuji to
za svou povinnost — sdilet informace, které pomohou ¢eské komunite lépe

porozumét financim. Co povaZujete za svou povinnost vy?
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